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Fallbeispiel: 1. Tellszenario

»  Die IT erhéalt den Auftrag, transaktionale Daten fur Auftrage und
Vertrieb im S/4AHANA System auf einen gemeinsamen Nenner zu
bringen.

»  Das Konzept schreibt vor, dass Stammdaten nach dem SPOT-
Ansatz aus allen Umsystemen im BW/4 System harmonisiert
werden.
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Business Analytics Plattfor ' Mehrwert aus Daten schaffen

Business Analytics Plattfor. Mehrwer)aus maten Schaffen

Fallbeispiel: 2. Teillszenario

»  Der Business Analyst erhalt den Auftrag, flr den Vertriebsleiter
zeitnah eine Auftrags-Ubersicht sowie ein Geo-Reporting in der
SAC bereitzustellen.

»  Dazu eignet sich das neu bereitgestellte Datenmodell aus der
S/AHANA ideal.
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Business Analytics PIattforr}—MghrWSrt aus Daten schaffen

bDwcC Space
‘ Analytical View ‘
‘ Views ‘ ‘ Views ‘
S/4H BW/4
Datenbereitstellung mit Stammdaten aus CDS-
Core Data Services Views beschaffen
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Business Analytics PIattforrk— Mehm;l‘grt aus Daten schaffen

Deshalb setzt die IT-Abteillung auf die CDS-View Technologie
 Das Beste aus zwei Welten kombiniert: ABAP und SQL

« Spezialisierte Views: Analytical, Attribut, Calculated views ...

« Einheitliche Datenmodellierung fir alle Typen.

« Multifunktionelles Modell: Filterung, Sortierung, Aggregation

« Steuerung von Berechtigungen

* Flexibel: Das Modell ist bei Bedarf erweiterbar.

S/4H BW/4
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1. Szenario — CDS-Viewss. ) al €

Wie definiert sich eine CDS-View (1/3)

Ein Core Data Services (CDS) ist eine semantische Datenbanksprache, die verwendet
wird, um Datenstrukturen und verwandte Elemente zu beschreiben, zu &ndern oder zu
entfernen. - Data Definition Language (DDL).

Es stellt ein einfach zu verstehendes und wiederverwendbares Werkzeug zur Verfligung,
mit dem das "Code-Pushdown" -Paradigma ausgefuhrt werden kann.
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Wie definiert sich eine CDS-View (2/3)

CDS gibt es in zwei Versionen als HANA-Version und als ABAP-Version:

HANA CDS View ABAP CDS View

= Erstellung von Tabellen, Ansichten = Wird vorwiegend durch SAP
& Strukturen direkt in der HANA- Analytics Anwendungen
DB. verwendet.
= Konnen vom Netweaver AS mit Praferierte View fur Datenbank-
Native SQL konsumiert werden. schichten aus ABAP mit HANA-
Zugriff.
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Business Analytics PIattforrk— Mehrw‘grt aus Daten schaffen

Wie definiert sich eine CDS-View (3/3)

Annotationen sind ein zentraler Bestandteil der CDS-Views:

= Integrierter Bestandteil der CDS-Modelldefinition.

= Anreicherung der Datenmodelle mit zusatzlichen Metadaten (SQL-Logik).
= Stellen den Modellen unmittelbar Informationen zum Datenkonsum bereit.

= Die Annotationen kdnnen von SAP Analytics-Komponenten interpretiert und direkt
verwendet werden,

z.B. Analytische Anwendungen flrs Aggregationsverhalten von Kennzahlen.
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1. Szenario

= Transaktionale Daten fur Auftrage und
Vertrieb im S/AHANA System auf einen
gemeinsamen Nenner bringen.

= Stammdaten furs BW bereitstellen. S/4H BW/4

CDS View CDS View | Stammdaten
Fakten Dimensionen ‘ CDS-View basiert

= Als L6ésungsweq setzt die IT dabei auf
CDS-Views.
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2. Szenario — Harmonisierusg in DWC &’orlgﬁ 0 der SAC

Der Business Analyst erhalt den Auftrag, fur
den Vertriebsleiter zeitnah ein Geo-Reporting
sowie eine Ubersicht zu den Auftragen in der
SAC bereitzustellen.

Dazu eignet sich das neu bereitgestellte
Datenmodell in der S/4AHANA ideal.

Dem Analysten stehen die Data Warehouse
Cloud sowie die SAP Analytics Cloud zur
Verfigung

ol

DWC

S
S ‘ Analytical View ‘

‘ Views ‘ ‘ Views ‘
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Die DWC ist im Unternehmen aus folgenden Grinden strategisch
gesetzt:

« Kombiniert Informationen aus Unternehmensdatenquellen und externe Datenquellen in
Spaces die bestimmten Bereichen zugeordnet sind (Kollaborativ).

» Vorgefertigte Geschaftsinhalte konnen sofort verwendet werden, sind unmittelbar
einsatzbereit und kbnnen nach Bedarf erweitert werden (End-To-End).

« Performante Modellierung und Analyseoptionen (Performance).

« kann durch verschiedene Anwendergruppen bedient werden: Intuitive und individuelle
Datenmodellierung (Flexibilitat).
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Intuitiver Aufbau der Data Warehouse Cloud:

Verbrauchssicht Business-
Katalog

Modellierung

Business Builder

Dimension Analytisches Fakten- Verbrauchs-
Datenset Modell Modell

Data Builder

Tabelle CSV-Datei Graphischer SQL-View Entity- Verbrauchs-
View Relationship- Modell
Modell
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2. Szenario — DataWarehou Cloud (2/3’
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Intuitive Navigation

Startseite Direkter Zugriff auf wichtige Funktionen, Newsfeeds, Links, letzte Dateien

Dateien Zugriffsberechtigte Bereiche sind in Ordnern organisiert (Tabellen, Geschichten, usw)
Business-Katalog Sortierung aller erstellten Objekte nach Typ (analytische & relationale Datensatze, Dimensionen
Story Builder Erstellung und Anzeige aller Spaces und Stories

Business Builder Bereich fur Fachanwender zur Definition von Objekten mit einem Geschaftsansatz

Data Builder Erstellung und Verwaltung aller Objekte der Datenmodellierung

Datenzugriffskontrolle Festlegung von Zugriff auf Zeilenebene

Datenintegrationsmonitor Verwaltung zum Abruf von Remote-Tabellen zum Datenkonsum
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2. Szenario — DataWarehou CIoud (3/3’
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Intuitive Navigation

&, Space-Management Anlage und Einrichtung von Spaces (Grosse, berechtigte Personen, Quellsysteme, usw...)
Content-Netzwerk Erstellung und Verwaltung von Inhalten in Paketen fur Tenant-tbergreifendes Teilen
Sicherheit Verwaltung der User, Rollen & Berechtigungen
Administration Erstellung eines Data Provisioning Agents als Voraussetzung zur Einrichtung von Spaces

Info Anzeige von Systeminformationen
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DEMO Szenario 2: Harmonisierung in der DWC

Business Analytics PIattforr;

2. Szenario )

DW
€ Space Analytical View
Views Views
S/4H BW/4
CDS View Stammdaten
Fakten CDS-View basiert
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Das Unternehmen hat die SAC aus folgenden Grinden
strategisch gesetzt:

simulation i

Analyse, Planung und Predictive aus einer L6sung.

Hohe Agilitat durch Live Connection auf SAP-Systeme sowie
Self-Service aus der Cloud.

Hohe Konnektivitat: Integrationsmaoglichkeit aus multiplen
Datenquellen.

Mobile Device fahige Stories.

Intuitive Web-basierte Benutzeroberflache.
" Quelle: SAP
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2. Szenario — SAP Analytics
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Intumver Aufbau der SAP Analytics Cloud:

< SAP [0 stores| MELO_ANALYTICS ~ k &

]
&
<
e
a8
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Menu-Fuhrung mit Wiedererkennungswert aus der DWC.

Einfache Navigation und rascher Zugriff auf Dokumente, Berichte,
Modellierungswerkzeuge und Administration.

Unterschiedliche Anzeigeoptionen zur Individualisierung der
Bildschirmbereiche.

Erstellen und Zugriff auf die gewiinschten Dokumente und Berichte direkt auf
der Startseite

Dynamische Anzeige des Pfads zum aktuellen Dokument.

Eindeutige URLSs, z.B. fur Bookmarking, Aufruf in separatem Fenster, usw.
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Business Analytics PIattforr} Mehrwert aus Daten schaffen

Aufbau von Stories:

1) Startbereich mit Informationen zum jeweiligen Tool.
Enthalt Kontextmenu mit Hilfefunktion.

2) Erstellung von unterschiedlichen Story-Typen wie
Responsive, Canvas, Grid oder Uber ein
= [ vordefiniertes Layoult.

_@O®——=- - - 3) Auflistung der zuletzt verwendeten Dokumente mit
. . direkter Zugriffsmaoglichkeit.
4) Suchfunktion ftr Stories nach Name, Beschrieb,
Ersteller, usw...

CubeServ. 23



c;ud, ) an €

DEMO Szenario 2: Berichterstellung in der SAC
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2. Szenario — SAP Analyties
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Vielen Dank!

Ihr Ansprechpartner

Teamlead / Senior Consultant
T+41792197156
daniel.bonifazi@cubeserv.com
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Kontakte

CubeServ AG (Head Office) CubeServ GmbH
Neue Jonastrasse 52 Am Prime Parc 4
CH-8640 Rapperswil D-65479 Raunheim
T+41 55 224 30 00 T+49 6142 210170
CubeServ GmbH CubeServ d.o.o.
Bosendorferstralle 3/Top 10 II. Vranducka br. 8
A-1010 Wien HR-10000 Zagreb
T+43 128 68 800 T +385 1 2851 049
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